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Κωνσταντίνος Γεωργάς & 
Σπυρίδων Καμπουρολιάς

«Ξεχωρίζουμε για 
την πολύ καλή σχέση 
ποιότητας - τιμής 
των προϊόντων μας»

Συνέντευξη στη Νίκη Καραθάνου

Συνδιευθύνοντες σύμβουλοι της ILGEKA

O
κ. Σπυρίδων Καμπουρολιάς και ο κ. 
Κωνσταντίνος Γεωργάς, συνιδρυτές 
και επικεφαλής της ILGEKA, μας 

μιλούν για την πορεία της εταιρείας, τη 
συνεργασία με την COM, τη σημασία της 
τεχνικής κατάρτισης και των πιστοποιήσε-
ων, αλλά και για τις σύγχρονες ανάγκες 
της αγοράς σε ποιότητα και αξιοπιστία.

Πώς ξεκίνησε η ILGEKA και ποια είναι 
η δραστηριότητά σας σήμερα;
– Έχουμε παρουσία 14 ετών στο χώρο. 
Η επωνυμία ILGEKA έχει προέλθει από 
τα αρχικά “IL” από το ηλεκτρολογικό υ-
λικό, και από τα επώνυμά μας: το “GE” 
από το επώνυμο Γεωργάς και το “KA” α-
πό το επώ-
νυμο Καμπουρολιάς. Και οι δύο είμαστε 
πολλά χρόνια στο χώρο (σ.σ. ο κ. Γεωρ-
γάς 25 χρόνια και ο κ. Καμπουρολιάς 23 
χρόνια). Στην πορεία, γνωρίσαμε τον ιδιο-
κτήτη της γερμανικής εταιρείας COM, την 
οποία σήμε-ρα αντιπροσωπεύουμε απο-
κλειστικά στην Ελλάδα. Παράλληλα, συνερ-
γαζόμαστε και με άλλες εταιρείες, όπως 
είναι η Knipex και η Stanley στον τομέα 
των εργαλείων, καθώς και με τη γερμα-
νική Liper από τον τομέα του φωτισμού.

Πώς εξελίχθηκε η ILGEKA μετά τη 
συνεργασία με την COM και ποια είναι 
η φιλοσοφία σας στην αγορά;
– Μετά τη συνεργασία μας με την COM, η 
εξέλιξη ήταν πάρα πολύ γρήγορη: Η αγο-
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ρά γνώριζε το χαρακτήρα μας, τις γνώ-
σεις μας στο ηλεκτρολογικό υλικό και 
τη δουλειά μας, οπότε υπήρχε και η ε-
μπιστοσύνη, απαραίτητη προϋπόθεση 
προκειμένου να παρουσιάσουμε στην 
ελληνική αγορά μία εταιρεία η οποία 
είχε μεν παρουσία στην Ευρώπη αλλά 
όχι στην Ελλάδα.
Αντίστοιχα κι εμείς εμπιστευθήκαμε την 
CΟΜ, γιατί διαθέταμε την τεχνογνωσία 
να αξιολογήσουμε τα προϊόντα της πριν 
τα λανσάρουμε εδώ. Είναι μία εταιρεία 
που έχει σε όλα της τα προϊ-όντα του-
λάχιστον δύο ευρωπαϊκές πιστοποιή-
σεις. Αυτό είναι πάρα πολύ
σημαντικό, καθώς το αγοραστικό κοινό 
χρειάζεται την ποιότητα, ειδικά σήμερα 
που αυτή τείνει να εκλείψει, λόγω της 
συνεχούς πίεσης για πιο φθηνές λύ-
σεις και πιο οικονομικά προϊόντα. Το 
οικονομικότερο προϊόν όμως δεν εί-
ναι απαραίτητα και ποιοτικό. 
Οπότε εμείς στοχεύσαμε –και πάντα 
ήμασταν αυτής της λογικής– στη διά-
θεση προϊόντων τα οποία έχουν τιμές 
προσιτές για το κοινό, αλλά ταυτόχρο-
να είναι και ποιοτικά. Έτσι θα μπορού-
σαμε να είμαστε «ήσυχοι» αλλά και 
να μας εμπιστευτεί η αγορά πιο γρήγο-
ρα, όπως και έγινε. Η ILGEKA και η 
COM έχουν συνδυαστεί με την ποιό-

τητα και, βέβαια, με την πολύ καλή 
σχέση ποιότητας - τιμής. 

Ποια είναι η εικόνα που έχετε για 
τα ελληνικά προϊόντα στο χώρο σας; 
Είναι πιστοποιημένα; 
– Δεν θα θέλαμε να αξιολογήσουμε 
τα προϊόντα των άλλων εταιρειών και 
γενικότερα της αγοράς. Εμείς μπορού-
με να πούμε αυτό που λέμε και στους 
συνεργάτες μας: ότι μιλάμε με σιγου-
ριά για την εταιρεία μας και για το ποια 
είναι η COM. 

Σε ποιες χώρες εξάγετε τα προϊ-
όντα σας; 
– Εξάγουμε προϊόντα σε Σκόπια, 
Αλβανία και Σερβία· κυρίως δηλαδή 
σε βαλκανικές χώρες, ενώ είναι στα 
σχέδιά μας να επεκταθούμε και σε 
άλλες αγορές.

Σε τι διαφοροποιείστε σε σχέση με 
άλλες εταιρείες του κλάδου; 

– Για εμάς όλα έχουν σημασία. Πρωτί-
στως όμως η τεχνική κατάρτιση είναι 
αυτό που κάνει τη διαφορά. Τόσο εμείς 
όσο και οι συνεργάτες μας στην εται-
ρεία είμαστε 100% τεχνικά καταρτι-
σμένοι πάνω στο συγκεκριμένο αντι-
κείμενο. 
Αυτό μας επιτρέπει όχι μόνο να προτεί-
νουμε τις κατάλληλες λύσεις, αλλά και 
να εξηγούμε στους πελάτες μας κάθε 
τεχνική ιδιαιτερότητα των προϊόντων 
που διαχειριζόμαστε. Μπορεί βέβαια 
να είναι πολλά χρόνια στο χώρο και 

να είναι αρκετά έμπειροι, αλλά η κάθε 
εταιρεία έχει τα δικά της τεχνικά χαρα-
κτηριστικά που διαφοροποιούν τα υλικά 
της από αυτά που πουλάνε οι ανταγω-
νιστές της. Σε αυτό ακριβώς το σημείο 
βοηθά η δική μας γνώση. 
Επιπλέον έχουμε και το κατάλλη-
λο υπόβαθρο (σ.σ. ο κ. Γεωργάς εί-
ναι ηλεκτρολόγος μηχανολόγος και 
ο κ. Καμπουρολιάς είναι μηχανολό-

Η ILGEKA συμβάλλει με την τεχνογνωσία της 
στην κατασκευή ηλεκτρικού υλικού με 

χαρακτηριστικά που ταιριάζουν στην ελληνική αγορά
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Η ILGEKA εξειδικεύεται και στην επισκευή 
και συντήρηση της ατσαλίνας, έχοντας εξοπλιστεί 

με ειδικά μηχανήματα 

γος). Μπορεί να μην κατασκευάζου-
με εμείς εξολοκλήρου τα προϊόντα, 
αλλά έχουμε ουσιαστική συμμετοχή 
στην κατασκευή με την τεχνογνωσία 
που διαθέτουμε. 
Επιπλέον, επιδιώκουμε να υπάρχει 
όσο το δυνατόν πιο γρήγορη εξυπη-
ρέτηση, καθώς είναι πολύ σημαντι-
κό να παραλαμβάνει ο κάθε συνερ-
γάτης αυτό που χρειάζεται στην ώρα 
του, είτε είναι στην επαρχία είτε είναι 
στην Αθήνα.
Επίσης προσφέρουμε άμεσες λύσεις 
σε όποια απαίτηση και αν προκύψει 
στους συνεργάτες μας. 

Ποια είναι τα πιο συνηθισμέ-
να προβλήματα που αντιμετωπίζει 
σήμερα η αγορά του ηλεκτρολογι-
κού υλικού;
– Ένα βασικό πρόβλημα που παρα-
τηρούμε είναι το εξής: Οι ιδιώτες τις 
περισσότερες φορές δεν έχουν γνώ-
σεις στον ηλεκτρολογικό τομέα, οπό-
τε δεν διευκολύνουν το συνεργάτη 
μας (π.χ. τον ιδιοκτήτη κάποιου κατα-
στήματος) να καταλάβει τι ακριβώς 
χρειάζονται, ώστε ο συνεργάτης μας 
να τους προσφέρει την ιδανική λύση.
Επίσης, θεωρούμε ότι επειδή υπάρχει 
οικονομική στενότητα στην Ελλάδα, 
υπάρχει έντονη ζήτηση για πιο φθηνά 
προϊόντα, τα οποία όμως συχνά δεν 
είναι ποιοτικά. 

Ποια είναι τα πλεονεκτήματά σας 
ώστε να σας επιλέξει ένας ηλεκτρο-
λόγος εγκαταστάτης;
– Προσφέρουμε πολλές λύσεις στον 
ηλεκτρολόγο εγκαταστάτη με την ευρεία 
γκάμα προϊόντων που διαθέτουμε στην 
ελληνική αγορά. 
Ένα από τα προϊόντα στα οποία εξει-
δικευόμαστε, είναι η ατσαλίνα. Διαθέ-
τουμε τρεις διαφορετικές κατηγορίες 
ατσαλίνας, τη νάιλον, την πλεκτή τριών 
νημάτων και τη fiberglass, οι οποίες 

μπορούν να χρησιμοποιηθούν στην 
οικοδομή και σε οποιοδήποτε μεγά-
λο τεχνικό έργο, το οποίο για παρά-
δειγμα μπορεί να απαιτεί μία ατσαλί-
να 300 μέτρων. Μιλάμε για φρεάτια 
και μεγάλους αγωγούς στους οποί-
ους θα πρέπει να περάσει το οποιο-
δήποτε καλώδιο, και θα πρέπει να 
δοθεί λύση. 
Για να περάσει ένα καλώδιο μέσα από 
σωλήνα 300 μέτρων χρειάζεται κάποιο 
εργαλείο. Και επειδή «το εργαλείο κάνει 
το μάστορα», η COM εξειδικεύεται στον 

τομέα της ατσαλίνας και μπορεί να 
δώσει λύσεις σε οποιοδήποτε τεχνι-
κό έργο. Παράλληλα, ειδικευόμαστε 
στην επισκευή και συντήρηση της ατσα-
λίνας, και διαθέτουμε ειδικά μηχανή-
ματα, προκειμένου να βοηθήσουμε 
και σε αυτό τον τομέα τον πελάτη-
συνεργάτη μας. 

Ποια είναι τα επόμενα σχέδιά σας;
– Η εταιρεία εξελίσσεται διαρκώς όσον 
αφορά την γκάμα της, και περιμένουμε 

μέσα στη χρονιά να μας έρθουν καινο-
τόμα προϊόντα. Όλα τα προϊόντα μας 
συνδυάζουν την ποιότητα και τις πιστο-
ποιήσεις που απαιτούνται. Εμείς φροντί-
ζουμε συνεχώς να τα εξελίσσουμε, 
ώστε να καλύπτουν τις εκάστοτε ανά-
γκες της ελληνικής αγοράς.
Τέλος, δίνουμε πάντα έμφαση σε 
αυτό που ζητάει η αγορά. Χωρίς να 
ξεχνάμε το θέμα του κόστους, προ-
σφέρουμε μία ιδανική και αξιόπι-
στη για το κάθε έργο επαγγελμα-
τική λύση.
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